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Incremente sus ventas, reduzca sus costos y minimice los riesgos en la gestion de
los canales de distribucion

Policysense Distribucion es una herramienta para la gestion efectiva de cualquier tipo de canal
de distribucion. Ofrece funcionalidades para la administracion de agentes, brokers, canales de
afinidad y banca-seguros, brindando mayor flexibilidad en la estrategia comercial. Policysense
Distribucion puede ayudarle a mejorar la satisfaccion de sus canales, escalar su estrategia,
disminuir sus costos y reducir los riesgos asociados al cumplimiento normativo. Es el
complemento ideal de la solucion Policysense Ventas para empresas que buscan contar con la
mds completa y moderna plataforma digital de ventas.

Administracion de cualquier tipo de canal
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* Contact center

Policysense Distribucion optimiza los tres principales procesos relacionados a canales
de ventas:

1.0nboarding: Parte del registro del canal, con todos sus datos. Habilita al canal para
autorizar a sus propios usuarios. Verifica el cumplimiento normativo de aseguramiento
del canal, credenciales, entrenamientos y el contrato econdmico. Se ofrece una
extensa funcionalidad para la estructuracion de redes de distribucion en forma
jer@rquica, donde hay varios niveles de participacion en las comisiones. Los canales
pueden tener distintos niveles y la compania de seeguros puede definir los distintos
estados que pueden asignarse a un canal, asi como las condiciones y aprobaciones
para pasar de un estado a otro. Permite asignar equipos de soporte de distinto tipo a
cada canal.
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3.Medicion de desempefio: Monitorea y mide en tiempo real el rendimiento de los
canales, haciendo seguimiento a las metas acordadas. Permite que los canales y sus
supervisores puedan ver sus indicadores y KPIs mds importantes de forma continua

mediante un tablero de control, en el cual también se incluye informacion de
cumplimiento normativo: vigencia de aseguramiento, credenciales y entrenamientos. A
partir de los KPIs se pueden calcular los bonos que correspondan segun lo que indica el
contrato.

Resumen Funcional
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Medicion de Actividades KPIs Metas Supervision

rendimiento

Impacto a su negocio:

No importa cudn amplia sea la oferta de productos y los tipos de canales, Policysense
Distribucion habilita la automatizacion digital en los procesos de onboarding,
compensacion y medicion de desempeno, aumentando fuertemente la productividad y
el nivel de atencion continua.

Todos estos asuntos contribuyen a la motivacion de la fuerza de ventas, aumentando su
lealtad y satisfaccion. De igual forma facilitan escalar la estrategia comercial,
mMinimizando riesgos de incumplimiento normativo, aumentando la transparencia del
proceso de compensacion y disminuyendo costos administrativos.

Soluciones de préxima generacién para empresas de seguros
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