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Juan Medina, gerente de desarrollo de negocios y

alianzas, aclaro que, de acuerdo al reporte

realizado por la reconocida empresa global de
investigacion y asesoria Celent, In Motion alcanza

este posicionamiento en sistemas Core de Vida.
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Segun el ultimo reporte de tendencia de oferta para sistemas de administracion de polizas de vida, entregado por
Celent y que comprende periodos pre y post pandemia, In Motion alcanza un 39% de las ventas en toda la Region,
comprendiendo acciones comerciales entre 2020 y 2021. En todos los casos se trata de organizaciones que
invirtieron en nuevos sistemas de administracion de polizas, como tema clave para crear plataformas digitales con
mejores capacidades.

Entre las principales conclusiones del informe destaca que ese 39% de las ventas que registro In Motion es
equivalente a la venta total de los tres proveedores siguientes de la muestra. Un segundo factor relevante del
reporte es el tamafno del mercado en funcion de las primas. Celent, explicoO Medina, definid cinco niveles de
volumenes de prima, es decir, una aseguradora se ubica dentro de una de estas cinco categorias segun el nivel de
primas que fue capaz de generar. “In Motion fue la compaiiia que tiene mas instalaciones en produccion en
todos los segmentos de empresas segun la muestra”, aseguro el ejecutivo de In Motion.

Medina preciso que la experiencia y el conocimiento en la industria de seguros que tiene In Motion, destaca por
sobre otros proveedores de la Region. Adicionalmente, Medina resalto que lo mas relevante de la propuesta de
negocios de In Motion, es que entrega una funcionalidad completa en la cadena de valor, “de punta a puntay en
cualquier linea de negocios” De esa manera, subrayo, los clientes aceleran el tiempo para salir al mercado y
aumentar sus ventas, reducir costos y mejorar la satisfaccion de sus clientes. Es ahi, preciso el experto, cuando se
disminuyen los riesgos que emprende un asegurador al implantar un nuevo sistema y su retorno de inversion se
acelera.

Respecto de los actuales desafios que enfrenta la industria y de como In Motion participara de ellos, Juan Medina
informo que hoy las mayores complejidades se ubican en la transformacion digital y en la interoperabilidad del
sector: “las soluciones de In Motion entregan respuesta a estos retos de digitalizacion, conectividad, velocidad,
personalizacion y colaboracion con innovadoras soluciones, donde la experiencia del cliente final, es clave para
percibir al seguro como parte de la interaccion diaria”
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